[image: image1.png]DKiB

1?'0“0#\\

N



[image: image1.png]
DOĞU KARADENİZ İHRACATÇILAR BİRLİĞİ

GENEL SEKRETERLİĞİ
	Sayı
	:
	91243702-TİM.DKİB.GSK. 
	Trabzon, 

	
	
	
	

	Konu
	:
	Dış Ticaret Eğitim Semineri Hk.



SİRKÜLER (2017/29)

Dış ticaret ile ilgili firma ve kuruluşlarda çalışan elemanların; bu alandaki bilgi ve becerilerini geliştirmek, dış ticaretin hedeflenen düzeye ulaştırılmasında ve sağlıklı bir yapıya kavuşturulmasında ihtiyaç duyulan nitelikli iş gücünün yetiştirilmesine katkıda bulunmak amacıyla Birliğimizce 2015 yılı faaliyet programı çerçevesinde 8 Mayıs 2017 tarihinde “İHRACATTA HEDEF PAZARLARIN TESPİTİ VE ULUSLARARASI PAZARLAMA” teması altında bölgemiz firmalarına yönelik olarak yarım günlük bir eğitim semineri düzenlenecektir. 

Katılımda hedef kitlesi bölgemizde faaliyet gösteren mevcut dış ticaret firmalarının temsilcileri, UR-GE projeleri mensubu firmalar ve çalışanlarının yanısıra başlangıç aşamasında olan veya gelecek planları arasında dış ticaretle iştigal etmeyi planlayan firmalar ve çalışanları olarak tespit edilen sözkonusu eğitim seminerine katılmak isteyenlerin aşağıdaki formu doldurarak en geç 6 Mayıs 2017, Cumartesi gününe kadar Genel Sekreterliğimize iletmeleri hususunda;  

   
Bilgileri ve gereği arz olunur. 

 İdris ÇEVİK








 

       

Genel Sekreter 

	Katılımcı-Adı Soyadı
	Firma Adı
	Telefon/Faks 
	E-posta 
	GSM  No

	1-
2-

3-

..
	
	
	
	


Lütfen Birliğimize ait 0.462.326 94 01 Nolu Faksa veya sgumuskaya@dkib.org.tr  e-posta adresine gönderiniz.

Eğitim Tarihi ve Yeri:  8 Mayıs 2017 -    TTSO  3. Kat Toplantı Salonu 

Eğitim Saatleri
  : 13:30- 17:00  

Eğitimci


  : Sn. Hakan AKIN (BHL Dış Ticaret & Danışmanlık) 

SEMİNER  İÇERİĞİ-
(08/05/2017- Pazartesi günü: (Saat 13:30- 17:00) TTSO- 3. KAT
İHRACATTA HEDEF PAZARLARIN TESPİTİ VE ULUSLARARASI PAZARLAMA EĞİTİMİ MÜFREDATI 

· İhracata Başlıyoruz..

1. Neden ihracat?

2. İhracata başlamak için gerekli alt yapı nedir? 

3. Nasıl hazırlanır? 

4. Dikkat edilmesi gereken hususlar nelerdir?

· İhracat Amaçlı Ürün, Pazar Ve Müşteri Belirleme

5. İhracat ürünü nasıl belirlenir?

6. Müşteri profili nedir?

7. Pazar araştırma stratejileri nelerdir?

8. İstihbarat kaynakları?

9. B2B, B2C ve C2C sayfalar ve kullanımı?

· Uluslararası Pazarlamada ve Pazar Araştırmasında Dikkat Edilmesi Gereken Hususlar 

1. Etkin bir web sayfası için olmazsa olmazlar..

2. Müşterilerin konşimentolar ve gümrük beyannameleri ile tespiti

3. Masa başı ve saha çalışmalarının ilkeleri

4. İhracat amaçlı en uygun fuarların tespiti

· İhracatta Pazarlama Çalışmaları

1. Pazarlama planının ön hazırlıkları
2. Pazar segmentasyonu

3. Pazara giriş stratejileri ve tutundurma önlemleri
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